Aventia negocia mds
adquisiciones para
seguir creciendo
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La conzultora de sktemas de
informacidn Aventia, consede
en Sant Just Desvern, intensifi-
card su estrategia de compra
de empresas pam seguir cre-
ciendo en un momento en que
la eriziz ha fremado el msto de
las empresas en tecnologla. La
firma propiedad
de Josep Amores
v Oriol Sanz, que
cerrd  reciente-
mente la compra
de Diowa Consul-
tingl. negocia aho-
ra la adquizicidn
de emipresas espa-
cializad s en laim-
plantacién de pro-
gramas EHP (siste-
mas de planifica-
cidn de recursos .
Su propdsito, ex-
plica su consejero
delegadn, Josmep
ANWOTEs, 85 COnver-
tirse en un proyes-
dor global de servi-
cios informedticos
[PAara ENIrEss e -
dianas, (gue tengan mibs de
100 millones de facturacion)a
laz que ofrece el owsowrdng
completo de su informdtica, v
en un provesdor especializa-
do para empresas grand es.
Aventia facturd 25 millones
de eurcs en el 2008, sin crecer
por primeravez en los altimos
afios, PPara el 2000 prevé alean-
zar los 30 millones de ventas
de los que tres millones pro-

vendrin de la integracidn de
Dowa Consulting. Aventia ha
apovado tradicionalmente su
crecimiento en la compra de
empresas: en el 2005 integrd
la madrilefa Benacimiento y
antericrmeante Worldi etCon-
sulting ¥ Loval Systems.
Segin Oriol Sang, director
general de la fima, con Dioxa
el grupo entra en la consulio-
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Josep Amores, consejoro delegado

ria estratégica: parte de au acti-
vidad es prescribir soluciones
tecnoldgicas a s clientes,
que las restantes divisiones de
Aventia podrian cubrir. Doxa,
que tiene comao socio ¥ direc-
tor general a Josep Grau, se
mantendra como firmua inde-
pendiente dentro de Aventia,
v reforzard dreas de negocio
en las que ya es lider, como Loz
medics de comuni cacicn.e



